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STEP PER UNA CORRETTA REGISTRAZIONE

STEP 1: Accedere al link: HPE EMEA Engage & Grow

STEP 2: Compilare | form per la registrazione
STEP 3: Completare il questionario dei partner (su “my profile”)

STEP 4: Compilare correttamente | dati bancari

STEP 5: invitare | propri venditori a registrarsi per collezionare piu punti

STEP 6: far accedere | venditori invitati al portale e accettare le terms&conditions



https://emea.engageandgrow.hpe.com/EN/Pages/Login.aspx

COME REGISTRARSI AL PROGRAMMA
HPE ENGAGE & GROW

HPE ENGAGE & GROW is a fully automated channel incentive
program that aims to motivate the sales teams of HPE Distributors
and/or HPE Resellers. Find out if you are eligible and get rewarded

for selling eligible HPE products and solutfions.

Accedere al link;: HPE EMEA Engage & Grow

Se non si hanno le credenziali:
Cliccare su - “Register as a member”

Username

Password

*E’ possible selezionare lingua italiana

La registrazione pud avvenire con o senza PPID

Forgot Password?

Register As a Member

Contact Support | Learn More | Terms & Conditions


https://emea.engageandgrow.hpe.com/EN/Pages/Login.aspx

REGISTER AS A MEMBER - CON PPID

A. with PPID
P e e

“ 2 ea% * 3 A or e r :
Il PPID é il codice di identificazione dei partner di HPE e
Il PPID si trova sul Partner Ready Portal: U i ——
. Home>>Partner Ready Program>>Partner Ready Membership>>Partner 2. St your account
Ready Status ®
2. Home >> My Account >> Partner Ready Status i :‘mm
3. Tell us about yourself
HPE Partner Ready for
Solution Providers
ik4c A ol 7 &
O il G
&. Confirm your participation
N.B.: E' IMPORTANTE COMPILARE ED ACCETTARE

TUTTI | CAMPI RICHIESTI



REGISTER AS A MEMBER - SENZA PPID

B. without PPID
La registrazione puo avvenire anche senza PPID gy o

1. Check your company eligibility

SE NON SI HA IL PPID, PROCEDERE CON “PROXIMITY
REGISTRATION”

2. Set your account
=l e
3. Tell us about yourself
e S .:-"'-_':"'-'"':""'" —

N.B.: E'IMPORTANTE COMPILARE ED ACCETTARE e e i e SRS

TUTTI | CAMPI RICHIESTI

5. We need your consent



i dati bancari sono visibili solo dal profilo
DATI BANCARI e

éu_-.nmlu-uo--'- s --Qn;W l

TO FACILITATE PAYMENT TO YOUR BANK ACCOUNT, PLEASE PROVIDE THE
MECESSARY INFORMATION BELOW

1. Yeur Campany Details

eme b VIR ST 4373 ek

af
hpe-emea.ersg-staging.com says
ITORSAFL PNVEDEM AR
& 1o proceed?

L. Yeur Company BEunk Details

Procedimento:

My Profile -
B a n k ACCO u nt 1 Hurray! We have received your submission. You will receive a acknowledge email shortly.

SUCCESSFUL

Compilare il form =g Yo il comacid v v s crcaons
Cliccare “OK to proceed” = |
Vedere il messaggio “Successful”
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r infarmation regarding your bank account



i dati bancari sono visibili solo dal profilo

COME RISCATTARE | PUNTI delladmin

HPE ENGAGE &L GROW - =ratenent 4 SUT ncantives  HPE Took 4 l
1. COMPANY MANAGEMENT CONSOLE o
£ HiMar ?r- - sccount inbe at a glance! [ You'we O isemis) 1o de tod “ YouR TIoN
*__lJ - [ T .. _“ ;
) [
Incentive
Teial CEinbla Storage HELIR
Procedimento: Tranings
v

[Add[Edit Bank Detail Trarefer to Bank L

“My profile” - “Company Management”

- BP Accounts 2 selezionare il quarto di srecssrt
riferimento = controllare se & disponibile il tasto Harray: e have '“"“:’_“_’“' Homen s soedge ezt
“transfer to bank” > confermare e ricevere |l s e e
messaggio di “Successo dell'operazione” >

ricezione email da E&G
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| profili registrati come “venditori” hanno una visibilita limitata del

|NV|TARE | VE N D |TO Rl portale. Tutte le Informazioni strategiche sono riservate all’admin

“ . » HPEENGAGE & GROW - Top Achievers Club  Enablement + My profile -+ Support + Incentives EHEpsE ¥
Andare Su My PrOflle s Club  Enablement My profile » Support »  Incentives  HPE Tools - CONTACT PROGRAM [
selzionare “Company e T o Invitation Information
Management” (7" Hi Amit Gupta , here's your () You've 0 e o
: ” : »” i ey AN, b .
Cliccare su "Invite User — e E“
Inserire mail admin e mail del ST i

venditore.
Il venditore riceve una mail
Deve registrarsi al portale con le COMPANY MANAGEMENT CONSOLE

proprie credenziali e accetare le o
T&C @— :odaru HPE ENGAGE and GROW !mil‘\nm

Uset Initess BP Accolity

= Hewlett Packard 1 HPE ENGAGE & GROW
Enterprise
NB. i . ‘ i ' i Daar Usar,
Fanny NG fannyng@edenred com User [ Switzertand § has mited you o register as a use in HPE ENGAGE & GROW, Clck here tn register
. . sandy2@yahoo.com User r 4 This is a systein genereted natification
| Business Partner per arrivare al max = e e =
. . 4Ny [ sandyoEhanoosom JSET Warmest Rogards,
dei 5000 puntl per quarto devono s e == = EMEA HPE ENGAGE 4 GROM Toan
registrare minimo 5 venditori i i ik :
Sandy Ya sandy8@vahoocom User
| Proximity per arrivare al max dei 2000 1. Send invitation to your colleagues

r

punti a quarto devono registrare almeno v View All the Users, Invited Users and BPs earned by the

Key in your email and the intended invitee’s
2 venditori. Company

Invitee will receive email invitation

o




INFORMAZIONI SUL PROGRAMMA

Una volta concluso l'iter di registrazione, il Partner non ha ulteriore operativita in quanto il programma ¢é gia
integrato con | sistemi HPE e registra in automatico gli acquisti ed | relativi punti bonus.

All'interno del portale, | Partner possono scaricare in autonomia la lista dei prodotti che concorrono a far
guadagnare loro | punti bonus (la lista si aggiorna ogni quarto).

All'interno del portale € possible trovare dei training gratuiti che fanno guadagnare punti extra.
1 punto equivale ad 1 euro.

| Business Partner possono guadagnare massimo 5000 punti a quarto registrando almeno 5 venditori, |
proximity partner massimo 2000 punti a quarto registrando almeno 2 venditori.

Per le configurazioni fatte tramite iQuote (configuration tool di HPE integrato ai siti dei stributori) & possible
vedere in tempo reale | punti bonus che si possono ottenere con quella configurazione.

Al termine di ogni quarto il Partner riceve una mail dal team E&G che lo avverte che | punti sono pronti per
essere riscattati ed | passaggi da seguire per vederli accreditati sul proprio conto corrente.
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PERCHE’ E’ IMPORTANTE FAR REGISTRARE | VENDITORI?

Premesse:

» E&G nasce con l'idea di premiare | venditori dei partner HPE.
» |l programma prevede un premio massimo di 1000€ a venditore registrato.

» In Italia non € possible “premiare/pagare” direttamente | dipendenti di altre aziende e per tanto € responsabilita
dei partner distribuire | premi ai propri venditori.

Conseguenze:

- Per arrivare al massimo di 5000 punti per i Business Partner e necessario avere registrati almeno 5 venditori
(1 admin + 4), mentre per | Proximity sono necessari 2 venditori (admin + 1).

Esempio:

Un Business Partner si registra al programma e invita (oltre all’admin) altri 4 venditori a registrarsi.
Di questi 4 solo 2 accedono al portale ed accettano le T&C.

Il partner accumula 5000 punti con le sue attivita durante il quarto.

Il partner potra riscattare solo 3000 Punti perché 2 venditori non sono correttamente registrati.
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